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Nueva formula comercial llena de ventajas para usted.

El piano.
Cada dia mas
de moda.

El estudio del piano
y consiguientemente su
demanda han
experimentado un
notable crecimiento a
nivel mundial durante los
ultimos afnos. En Espafia
se ha seguido igualmente
esta tendencia, si bien
nuestro consumo actual
no alcanza todavia la
media europea.

Muchos son los
que comienzan.
Pocos los

que terminan.

En todo tipo de
carreras, el paso a cursos
superiores produce una
progresiva eliminacion de
estudiantes. En los
estudios de piano este
fendmeno se registra con
una notable
desproporcidn, tanto mas
llamativa habida cuenta
que para cursar estudios
musicales son suficientes
unas aptitudes de grado
medio.

(Cual es la causa?

Posiblemente, el
abandono es producido
en la mayoria de los
€asos como consecuencia
de un insuficiente
entrenamiento. Y es que,
la superacion de
determinadas dificultades
técnicas es, en definitiva,
simple cuestion de
practica, de horas de
teclado.

Pero, jcudntos
alumnos —de los miles
que empiezan— disponen
desde el principio de un
instrumento en el que
ejercitarse diariamente?

¢Comprar
un piano?

El fatidico
circulo vicioso.

Muy frecuentemente,
los padres no quieren
precipitarse en la compra
del piano hasta no tener
una cierta garantia sobre
las aptitudes musicales de
sus hijos. Y éstos,
limitados al breve tiempo
que dura una clase; sin
ese instrumento que les
diera la posibilidad de
practicar en casa, no
llegan a alcanzar el nivel
de aprovechamiento

esperado. produciéndose
en consecuencia la idea
de “fracaso™ y, acto
seguido, el abandono.

De esta manera, son
muchos los estudiantes
que no llegan a conocer
sus verdaderas
posibilidades en el
terreno musical.

Esta situacion podria
resolverse si los padres
pudieran proporcionar a
sus hijos un piano desde
el comienzo de sus
estudios, sin arriesgar con
ello una sola peseta.

‘Tenemos
la solucion.

Si. Ponemos a su
disposicion, durante 18
meses. el pilano que Vd.
desee. La primera marca
mundial de pianos,
KAWAL y su red de
concesionarios le ofrecen
esta solucion ideal.

A cambio le pedimos
el importe del valor del
piano, al contado o
aplazado (hasta 5 afios).
Si al cabo de los 18
meses decide no quedarse
con el instrumento le
devolvemos integramente
el importe por Vd.
abonado. Sin pagar gasto
adicional alguno ni dar
explicaciones sobre su
decision. Y todo ello
garantizado mediante
contrato: sin el mas
minimo riesgo para Vd.

Informese.

Ahora ya es posible
que sus hijos tengan un
piano desde el primer
dia.
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